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Ingen kris har

U If RO bel‘tSSOH hade inte en tanke pa att starta
Stockholms stérsta brunnsborrningsféretag. Tvartom trivdes
han bra i jobbet som lokférare. Men nar han bérjade arbeta
med en vattenpump vid sommarstugan var han snart fast.
Och nu borrar hans féretag, BPS Borr & Pumpservice AB,
flest brunnar i Stockholmsomradet.
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— Jag forstar inte allt prat om sdmre tider.

For oss ir det tvirtom. Ju simre tiderna
sdgs bli, desto mer forfragningar far vi,
sager Ulf Robertsson.

Men sa har det definitivt inte alltid va-
rit...

I snitt borrar Ulfs foretag 15 mil i ber-
get varje ar. Det motsvarar ungefiar 1000
borrhal. Arsomsittningen ligger pa 35
miljoner. Men firman startade i mycket
mindre skala.

Det bérjade med en pump

Ulfs intresse for brunnsborrning ir inget
han har drvt. Det borjade med att han
sjilv behovde borra en vattenbrunn ut-
anfor sin sommarstuga. Han anlitade en
entreprenor, och under arbetet hjilpte
UIf till som hantlangare. Men borrentre-
prenoren visade sig inte veta sa mycket
om hur man monterade och underholl
vattenpumpar. Istillet for att anlita annu
en person, liste Ulf pa for att kunna in-
stallera och skéta pumpen sjilv.

Egentligen trivdes han ganska bra med
sitt arbete som lokforare hos SJ. Samti-
digt tyckte han att arbetet med brunnen
pa stugtomten hade varit utmanande.
Och eftersom borrentreprenoren da och
da behovde hjilp av nagon som kunde
pumpar, erbjod sig Ulf att sta till tjanst
om det beh6évdes och nir det passade
hans ordinarie arbetsschema.

Tillvaxt efter efterfragan

Med en fot i branschen siag han hur stort
behovet av nagon med bra pumpkunska-
per var. Efter nagra ar beslot han sig for
att starta eget. Till en borjan hade han
kvar arbetet pa SJ. Samtidigt investerade
han i en borrigg. Foretaget skottes pa
hobbyniva.

Nir anbudsforfragningarna efter hand
Okade, insag Ulf att han var tvungen att
vilja. Det var inte nagot svart val. Efter
ett kort 6vervigande sa Ulf upp sig fran
sin fasta tjanst.

De senaste 25 dren har han arbetat hel-
tid i sin egen firma. 1987 fick foretaget
sin nuvarande form.

Successivt har foretaget vaxt. Forutom
ytterligare tio personer som arbetar med
borrning, har Ulf anstillt en kontorist,
en lastbilschauffor och fyra grivare.
Inte bara foretaget, utan ocksa bran-
schen har indrat karaktir under aren.

Jobbar helst ute

— Nir jag borjade var situationen helt an-
norlunda. Det fanns da betydligt firre
borrfirmor i landet. Och till storsta del
arbetade alla firmor med vattenbrunnar.
Nu for tiden 4r det for det mesta energi-
brunnar som giller. 49 av 50 jobb som
vi pa BPS gor idag ir energibrunnar.

BPS hiller till i Oringe utanfér Tyreso

- lokalerna ar rymliga och utanfor finns
det gott om plats for alla maskiner.

- Det ir skillnad det, mot att halla till pa
den egna villatomten.

Men Ulf forsoker undvika kontoret sa
langt det gar.

— Egentligen trivs jag inte sa bra med
den administrativa delen. Det &r borr-
ningen som ir rolig. Sa jag 4r med och
jobbar sa mycket jag kan, jag brukar
vara skitigast av alla, berittar Ulf och
skrattar.

Sommarens kris kdnnbar

Fast humoret var inte alltid pa topp. Sa
sent som i varas lit det helt annorlunda.
— Allt var som vanligt fram till februari.
Sedan dog marknaden for oss. Energi-
borrningen gick ner kraftigt - fér var del
har krislaget varat nistan till augusti,
konstaterar han.

— For att klara firman tvingades jag att
permittera 11 anstillda. Vi hade knappt
nagra uppdrag, laget var lika kirvt for
alla andra bolag ocksa.

Sedan hosten dr dock liget betydligt
bittre, till och med mycket bra. Fore-
taget har fatt ett antal storre jobb och
virmepumpleverantorerna har aterigen
borjat hora av sig.

- Jag har fatt tillbaks mina anstillda och
vi jobbade pa som forr. Det blev till och
med tvunget att siga nej till nagra storre
projekt — borrningskapaciteten riackte
inte till. Nu rullar det pa och vi beho-
ver ibland fa hjilp av andra for att klara
uppdragen.

Instabil marknad trots allt

Trots stindigt fulltecknad orderbok pla-
nerar inte foretaget for nyanstillningar
just nu. Krisen ar inte helt glomd och
situationen pa borrningsmarknaden for
vatten- och energi dr inte stabil.

— Laget ar for osdkert for att man skall
kopa ny, dyr utrustning. Och for var del
utgor fortfarande energibrunnarna for
villaanldggningar basen foér verksamhe-
ten, 4ven om de storre uppdragen blir
fler. Det handlar da om flerhalsanligg-
ningar for bade virme och kyla. Den
marknaden vixer, det dr klart. Och vi dr
bra diar man har behov av stor kapacitet
och djupa borrningar.

Besvarlig kaxhantering irriterar

I stort sett alla borrningsuppdrag som
BPS atar sig giller Stockholmsomradet
dir bebyggelsen ir tit och tomterna of-
tast sma. Kommunens krav pa kaxhante-
ring innebdr att allt kax maste koras till
tippen.

— Och det ir inte sa enkelt nir det en-
dast finns tva tippar att tillga. Eftersom
alla borrningsféretag maste dit s kan du
tinka dig hur laget ar, berittar Ulf.

— Att ligga upp kaxet pa villatomterna
gdar ju inte, de ar for sma. Vi far inte hel-
ler transportera det till byggen som ut-
fyllnadsmaterial. Allt skall till tippen.
Kaxhanteringen ir inte gratis — for
varje full container betalar foretagen
flera hundra kronor i hanteringsavgift.
I slutindan ar det givetvis kunden som
betalar.

Avskrackande avgifter

Den kostnaden ir dock inte sa hog jim-
fort med vad borrningstillstandet kostar.
- For tillstand att installera en geoener-
gianlidggning betalar stockholmarna idag
3700 kr. Och da maste de limna in en
fullstindig utredning om andra nirlig-
gande brunnar, avstinden m.m. Nir all
dokumentation ar klar behandlas anso-
kan hos kommunen. Ar det nigot som
inte stimmer blir det ytterligare en vin-
da och nya avgifter. Klart att folk upple-
ver det som alldeles for krangligt. Det 4r
inte ovanligt at de avstar fran en geoen-
ergianliggning och satsar pa luft/vatten-
pumpar, konstaterar Ulf.

Han ir overtygad om att just den byra-
kratiska drendehanteringen sitter manga
kippar i hjulet for geoenergianliggning-
arna.

— Luft/vatten-anliggningarna ir kanske
30000 kronor billigare, men de 4r ocksa
mindre effektiva. Jag vet att manga skul-
le ha valt geoenergi om hela tillstands-
hanteringen varit smidigare och billiga-
re, siger Ulf.

Fjarrvarme trots obefintliga kunder

I debatten kring geoenergin nimns ofta
konkurrensen fran de kommunala fjirr-
viarmebolagen. Att sidant kinns erkin-
ner Ulf, men samtidigt forstar han sig
inte pa hur dessa bolag resonerar.

- Vi sladss om kunderna med fjirrvirme-
bolagen som drar fram sina ledningar
iven i omraden dir ingen idr intresserad
av det och dir nistan alla redan har geo-
energianliggningar installerade sedan
aratal tillbaka. Sa gor man exempelvis i
Bromma som bestar av dldre bebyggel-
se dir det inte heller finns utrymme for
nagra nybyggen. Vad ir det for mening
med sadana satsningar?

Under sina 25 ar som borrare har Ulf sett
manga upp- och nergangar. Hur markna-
den kommer att utvecklas i den nirmas-
te framtiden vagar han inte sia om. Nir
han satsade pa brunnsborrarbanan trod-
de han att eget foretagande skulle leda
till stabila lugna arbetsdagar i manga ar
framover. Det blev inte sa -

men det dr kanske omojligt nir man har
ambitionen att vara storst i Stockholm.

text: Vendela Fredrikssson
och Henryk Rozenberg
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